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Die
Visitenkarten

Verkaufers

Was Verkiufer zum Erfolg fithrt: Experten
schmieden das Riistzeug fiir langfristigen Erfolg -
jenseits von Fach- und Produktwissen.

nterschiedlicher  konnten
die Themen der ,,4. Osterrei-
chischen Verkiufertagung®
nicht sein. Und doch haben sie ei-
nes gemeinsam: Sie sind Baustei-
ne auf dem Weg zum Top-Ver-

kiufer. Tipps von Experten:
Ordnung. —*
Was braucht der perfekte Verkdu-
fer auf dem Schreibtisch, um
effizient arbeiten zu konnen?
JURGEN KURZ: Er braucht genau den
einen Vorgang auf dem Tisch, an
dem ek gerade arbeitet. Das ga-
rantiert\ein Maximum an Kon-
zentration. Ein Verkiufer hat oft
drei Arbeitsplitze: am Schreib-
tisch, im Auto, beim Kunden.
Welche Aufenwirkung hat ein
leerer Schreibtisch? Y
KURZ: Wenn die Schreibtische leer
sind, entsteht der Eindruck, man
wiirde nichts leisten. Wenn man
aber mit Menschen zu tun hat,
die an leeren Schreibtischen
sitzen und trotzdem gut
organisiert sind, merkt
man die Professionali-
tét.

Mehr 2um|

Thema bringt die
,Osterreichische
Verkaufertagung®
am 19. April (siehe;
Kasten oben)|
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